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Sopromec mise sur I'early développement

U n an aprés Parrivée du
nouvel actionnaire (le
groupe Pelican-Finuchem) et
la relance de sa politique
d’investissement sous la hou-
lette de Patrick Grumelart
(ex-Socadif), la SCR multi-
généraliste a accompagné
9 nouvelles transactions de-
puis décembre 2006 : Auplata
(exploitations de mines d’or),
Livres Invest (vente en ligne
de produits culturels), Ami-
quar (holding industrielle di-
versifiée), Bagalu (bagages
sur-mesure), Wallix (sécurité
informatique), Ord Paceme-
tal (escaliers métalliques),
Scentest (réseau de PLV),
Novalto (produits et services
pour comités d’entreprises) et
Edis Consulting (SSIT).
Créée en 1964 et passée
par différents actionnaires
(IDI, banque Worms, Crédit
Coopératif-Natexis), Sopro-
mec conserve une quaran-
taine de lignes, en général mi-
noritaires et «assez relutives».
Dotée de 25 millions d’euros
de fonds propres, elle investit
aux c6tés d’entrepreneurs
dans un moment-clé de «early
développement» ou de trans-
mission, notamment grace a
un vaste réseau établi depuis
l'origine. Avec un ticket
moyen de 300000 euros dans
une petite dizaine d’opéra-
tions par an en France et sur
tous les secteurs, Sopromec
joue le réle de premier inves-
tisseur institutionnel & la ma-
niére des fonds de «small dé-
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Patrick Grumelart, Stéphane Roy et Stéphane Taunay composent la nouvelle équipe de Sopromec.

veloppement»  régionaux
(aprés les business angels,
avant les grands fonds de la
place, sans intermédiation),
mais a une échelle nationale.
La SCR a recruté début 2007,

pour investir aux cdtés de Sté-
phane Roy (ex-de Finama
puis Naxicap), Stéphane Tau-
nay, un serial entrepreneur
tres proche du terrain qui a
notamment créé et dirigé SDI

(jeux minitels revendus a
Neocom Multimédia en
2000), Pointop.com (marke-
ting viral) et Proféléve (sou-
tien scolaire a domicile, re-
vendu a IDF-Services).



